EMPREENDER ALEM DA VENDA

COMO INOVAR, VENDER MAIS E FORTALECER SUA MARCA







VOCE VENDE ALGUMA COISA

OU TRABALHA PARA ALGUEM QUE VENDE ALGUMA COISA



VENDEDOR DE AGUA

(1venda a cada 5 minutos)

1 garrafinha = R$3,00
12 garrafas/hora = R$36,00
8 horas por dia = R$288,00
25 dias no més = R$7.200,00

serae Y enercisalae



~n]CAMENTOS = DESCONTOS —
——— MEDICAMENTO!
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PIPOQUEIRO

(1 vendas a cada 10 minutos)

1saquinho = R$7,00
6 pipocas/hora = R$42,00
8 horas por dia = R$336,00
25 dias no més = R$8.400,00
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PACOQUINHA

(1venda por minuto)

1 pacoca = R$1,00
60 pacocas/hora = R$60,00
6 horas por dia = R$360,00
25 dias no més = R$9.000,00
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CALDO DE CANA

(1venda a cada 10 minutos)

1 copo = R$10,00
6 caldos/hora = R$60,00
8 horas por dia = R$480,00
25 dias no més = R$12.000,00
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ESPETINHOS

(20 vendas por hora)

1 espetinho = R$7,00
20 espetinhos/hora = R$140,00
4 horas por dia = R$560,00
25 dias no més = R$14.000,00
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COPINHO DE CAFE

(2 vendas por minuto)

1 copinho = R$2,00
120 cafés/hora = R$240,00
b4 8 | 3 horas por dia = R$720,00

,A &.’ o
@CIFE ¢ FE ' 25 dias no més = R$18.000,00
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Enquanto isso,

NO BRASIL



PROFISSOES E PISOS SALARIAIS 2026

( média nacional )

« Saldrio minimo - RS1.621,00

* Professor da educacdo basica publica - R$4.867,77

« Agrénomo / Arquiteto / Engenheiro / Veterinario - R$4.728,00
« Jornalista e repérter de TV - R$3.800,00

« Contador - R$3.400,00

e Técnico em Informatica (T.I) - R$2.800,00

FONTE: sindicatos e conselhos regionais



“QUEM APRENDE A VENDER
NAO DORME COM MEDO"



o FINANCEIRO



SEPARAR PESSOA FiSICA DE NEGOCIO

Mesmo sendo MEI ou informal no comeco, o dinheiro nao é “tudo a mesma coisa”
#- Mentalidade correta:

. = 0O negocio tem dinheiro

. Vocé tem dinheiro

. Um paga o outro, mas nao se misturam
Se misturar:

. Vocé nao sabe se esta tendo lucro

. O negobcio trava
. Vira "trabalho sem salario”




TODO DINHEIRO QUE ENTRA NAO € SEU

Quando entra uma venda, esse dinheiro precisa ser dividido conscientemente.
Uma forma simples e funcional para iniciantes é trabalhar com 4 “CAIXAS”"




@ CAIXA1—DESPESAS DO NEGOCIO (CUSTOS)

Aqui entra tudo que o negdcio precisa para funcionar

Aluguel

Internet

Materiais

Plataforma, taxas, impostos
Transporte ligado ao trabalho

& Esse dinheiro NAO E lucro
E obrigacdo do negodcio pagar

2" Regra:
Se nao pagar essas contas, o negdécio paral!



CAIXA 2 — PRO-LABORE (SEU PAGAMENTO)

Isso é seu salario, mesmo que pequeno no inicio

Importante:
. Defina um valor fixo mensal, compativel com a realidade
. Nao saque aleatoriamente quando “sobrar dinheiro”

Exemplo:
“Por enquanto consigo tirar R$800,00 por més"

" Por qué isso é importante?

. Vocé cria disciplina

. Evita usar dinheiro do negécio para gastos pessoais
. Comeca a se tratar como profissional



@ CAIXA 3 — INVESTIMENTO NO CRESCIMENTO

Aqui entra o dinheiro para fazer o negocio crescer

. Equipamentos melhores
. Marketing

. Cursos

. Melhorar estrutura

. Contratar ajuda no futuro

2 Mesmo que seja pouco:
. 5%, 10%, 15%

. ouum valor fixo mensal

Crescimento ndo acontece “quando sobrar”, acontece quando é planejado!



CAIXA & — RESERVA / SEGURANCA

Esse é o0 “colchao” do negécio.

Serve para:
. Meses fracos
. Emergéncias

" Porque isso é importante?
E o que sustenta o negdcio na hora de um imprevisto!

Objetivo inicial:
Guardar o equivalente a 1a 3 meses de despesas do negocio



A EXEMPLO PRATICO (NUMEROS SIMPLES)

" Suponha que o negdcio faturou RS 3.000 no més

E Despesas: R$1.500,00
& Pré-labore: R$800,00
B4 Investimento: R$300,00

v/ Reserva: R$400,00

® N3o existe nimero perfeito — existe nimero realista e consistente



@ ATENDIMENI




LEMBRA DO
VENDEDOR
DE AGUA?

 Bem arrumado
* Transmite confianca
* Sensacao de limpeza

* Higiene
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SO - oI AMENTOS - ’AOS :", K/
g SN 0 PIPOQUEIRO
iEl - A E FEZ 0 MESMO!

* Touca na cabeca
* Roupas limpas
* Sorriso no rosto

* (Carrinho impecavel
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NAO PRECISA
DE MUITO!

« Garrafas pets usadas
 Mesma cor e formato

* Adesivo personalizado
* |Impressos em casa

* Recortados a mao

serae =Y enercisalae
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ISSO NAO DA
AGUA NA BOCA!

 Foto malfeita

 Nao valoriza o produto
* Texto sobre aimagem

 Nao desperta o desejo

« S6 compra quem esta com fome
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ISSO DA AGUA
NA BOCA!




GERE EMOCAO
POSITIVA!

 Um recadinho feito a mao

 Uma mensagem de agradecimento
 Uma balinha ou brinde

 Um desconto na préxima compra

* Uma pedaco ou fatia a mais



¢ MARKETING



SEIJA MOSTRE O QUE SE RELACIONE
ENCONTRADO VOCE VENDE COM O CLIENTE



Sua empresa

Coachtigo - Palestras & Tre... v

Performance

2,1 mil

O CLIENTE
PRECISA TE
ENCONTRAR




Sua empresa

Coachtigo - Palestras & Tre... v

Performance

Endereco sempre atualizado
Horarios de funcionamento

Servicos ou produtos que vocé vende
Telefones de contato

Fotos bem feitas

Site ou redes sociais
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' Sandra’s Cakes

‘ V4N 230
< Catalog Manager

Sm:Cakes

Carrot Cake Cupcake i y bak ag e
e  Agilidade nas respostas

s
£
F s

PR Chocolate Cupcake
S

 Seunome ou da sua empresa
5 SR * Descricao do que vocé faz
T — B * Escreva corretamente

* Foto de perfil que passe confianca

Red Velvet Cake

 Horarios de atendimento




{ diegohurtado A

¥ | Garando valor na olerta
¥ | Salba Maws!
wlnkir on/diegonhurtad

& diegohurtado
) Seguidola) por marclamarian0,
)
R\ monyckamariahl ¢ outras 175 pessoas

Seguindo v Mensagem Contato

TRANALMANMAR
£ Ares Npe i A
JOGARCENTO

Vandas e Empreendedorismo
1.712 26,1 mil 1.660
:lll'.l'. seqguicores naq nNoo
enNoe ore
f 1

Cuide da imagem e conteldo postados
Agilidade nas respostas

Descricao do que voceé faz no perfil
Link para contato do WhatsApp

Foto de perfil que passe confianca

Destaque produtos, servicos e depoimentos



A TECNOLOGIA PODE TE AJUDAR




COACH TIGO

PALESTRAS & TREINAMENTOS

65 99967-3687

@diegohurtado

El: -|_ ﬂ |I: @marciamarian0

www.coachtigo.com.br/bemdagente

@coachtigo
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