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Atendimento, NEGOCIACAO E VENDAS
motivacdo, vendas e marketing pessoal

O objetivo da palestra é levar VOCE a tomada de conciéncia e responssabilidade

por seu estado atual. Mostrar que independentemente do motivo que te tenha

trazido a esse estado, VOCE esta suficientemente pronto para comegar a mudar
isso a qualquer momento.

A proposta é trazer a consciéncia a resposta para a pergunta:

“COMO ME DESTACAR E ALAVANCAR MINHA VENDAS?”

A metodologia aplicada na palestra é o coaching com apoio a técnicas e
ferramentas de PNL — Programac¢ao Neurolinguistica.
Por meio da PNL vocé ira adquirir habilidades para entender e reporgramar
seus pensamentos e emog¢oes que o impede de alcangar
os seus resultados desejados.
TUDO PARA AJUDA VOCE IMPACTAR POSITIVAMENTE AS PESSOAS E ALCANCAR O

SUCESSO!!!



SUCESSO




COMO ESTA A SUA

COMUNICACAO ?

COACH TIGO



IMAGEM ?

COACH TIGO



DIEGO HURTADO

- Vendedor

EU VENDO A MINHA IMAGEM A TODO MOMENTO!



OS DETALHES FAZEM A DIFERENCA .



SE TODO MUNDO GOSTA DE COMPRAR, ;
POR QUE £ TAO DIFICIL VENDER o
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VENDEDOR VENDE/ABORDA DE UMA
FORMA QUE NEM ELE MESMO
COMPRARIA

INTERESSEIRO x INTERESSANTE
CONVENCER x CONFIANCA
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COMO SER INTERESSANTE?



DOR

MEDO

SONHO
DESEJO
NECESSIDADE






5 EMOCOES BASICAS

« MEDO
* ALEGRIA
* RAIVA
 TRISTEZA
 AFETO

»

« TATO

« OLFATO
 VISAO

« PALADAR
- AUDICAO



“TA 0SSO CHEFE, ESSE VIRUS LA DA CHINA,
JA ASSUSTOU 0S TURISTAS AQUI NO BRASIL"

Junior - vendedor de picolé

PRAIA DO GUNGA

MACEIO/AL
marco/2020

- : = 3 \ o V ﬁ(rwfim!

“A GENTE VENDE UM CARRINHO DE MANHA E OUTRO A TARDE
SO NAO VENDEMOS MAIS PORQUE TEMOS QUE PRODUZIR”



NA ERA DA EXPERIENCIA...

..NAO E MAIS SOBRE 0 QUE VOCE VENDE,
E COMO VOCE VENDE!

diegohurtado
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COACH TIGO

PALESTRAS & TREINAMENTOS

66 99606-4670
@diegohurtado

@marciamarianO
@coachtigo

www.coachtigo.com.br/presente



